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Μεταγραφή για εκτύπωση σε γραφή Braille των επιλεγμένων ενοτήτων με βάση τις οποίες σχεδιάστηκαν τα διδακτικά σενάρια

Β) ΝΕΑ ΕΛΛΗΝΙΚΑ ΓΙΑ ΜΕΤΑΝΑΣΤΕΣ, ΠΑΛΙΝΟΣΤΟΥΝΤΕΣ, ΠΡΟΣΦΥΓΕΣ ΚΑΙ ΞΕΝΟΥΣ Β’ ΕΠΙΠΕΔΟ

7η  Ενότητα

Καταναλωτικά Αγαθά

Αγοράζετε προϊόντα (Αγαθά) κάθε μέρα; Ξοδεύετε πολλά χρήματα για κάθε είδους αγορά; Αν ναι, τότε είστε καταναλωτές!

Γνωρίζετε τα δικαιώματα του καταναλωτή; Αν όχι, μάθετε ότι υπάρχουν, σύμφωνα με το νόμο 251/96 «Περί δικαιωμάτων των καταναλωτών». Υπάρχει επίσης και το Ινστιτούτο Καταναλωτών (ΙΝΚΑ) που σκοπό έχει την προστασία των καταναλωτών. Επίσης το ΙΝΚΑ συμβουλεύει τους καταναλωτές και τους μαθαίνει τα «μυστικά» των σωστών αγορών.

Το ΙΝΚΑ, λοιπόν, προτείνει:

- Μη σας παρασύρουν τα διαφημιστικά μηνύματα. Η εικόνα ενός προϊό¬ντος είναι ωραιοποιημένη στην τηλεόραση και διαφέρει από την πραγ¬ματικότητα.

- Πριν αγοράσετε κάτι, πηγαίνετε στα καταστήματα και κάνετε μια «έρευ¬να» αγοράς. Προσέξτε τις τιμές, την ποιότητα, κάνετε συγκρίσεις.

- Πάντα να κάνετε έναν κατάλογο με τα προϊόντα που θέλετε να ψωνί¬σετε. Τα προϊόντα, όπως τα βλέπετε στις βιτρίνες ή στα ράφια των κα¬ταστημάτων, σας οδηγούν στην υπερκατανάλωση.

- Για προϊόντα διατροφής, διαβάζετε με προσοχή την ημερομηνία πα¬ρασκευής και λήξης τους.

- Για συσκευασμένα προϊόντα, διαβάζετε με προσοχή τις ετικέτες τους και τις οδηγίες χρήσης στα Ελληνικά.

- Αν πήρατε ένα ελαττωματικό προϊόν, να το πάτε αμέσως πίσω. Μη φο¬βάστε, μη διστάζετε. Ο νόμος είναι με το μέρος σας.

- Να παίρνετε πάντα αποδείξεις.

Δραστηριότητες: 

1.  Πείτε έναν τίτλο για καθεμιά από τις παραπάνω συμβουλές.

2. Να αναφέρετε ένα προϊόν που το είδατε «ωραιοποιημένο» στην τηλεό¬ραση, το αγοράσατε, αλλά... τελικά σας απογοήτευσε.

3.  Πείτε ο καθένας μια συμβουλή για σωστές αγορές.

Πού πας με άδεια χέρια; 

Οι μήνες με τις πιο πολλές ονομαστικές γιορτές είναι ο Νοέμβριος και ο Δε¬κέμβριος. Όμως και οι άλλοι μήνες έχουν τις γιορτές τους, εκτός, βέβαια, από γενέθλια και πάρτι.

Όταν, λοιπόν, μας καλούν σε μια γιορτή, ποτέ δεν πάμε με άδεια χέρια. Ένα δώρο, ακόμη και το πιο μικρό ή φτηνό, έχει μια ζεστασιά και μια σκέψη παραπάνω. Άρα, δεν πρέπει να ψωνίζουμε δώρο «της τελευταίας στιγμής». Γιατί αυτό φαίνεται, κάνει «μπαμ». Διαλέγουμε δώρο ή... δωράκι με αγάπη, με σκέψη και ενδιαφέρον. Το κάνουμε να είναι δώρο- έκπληξη, δώρο χαράς

Λοιπόν, αν «πιάνουν τα χέρια σας», φτιάξτε κάτι για κείνον ή για κείνη. Με ξύλο ή με γυαλί ή με ειδικό χαρτί. Ακόμη, μια σπιτική μαρμελάδα σ' ένα όμορφο βάζο, ή ένα παραδοσιακό ποτό (λικέρ) της μαμάς ή της γιαγιάς εί¬ναι όμορφα δώρα-έκπληξη.

Δραστηριότητες 

1. Πείτε ο καθένας τι δώρο μπορείτε να φτιάξετε με τα «χρυσά σας χέρια».

2. Πείτε ο καθένας μια πρόταση δώρου που δείχνει αγάπη, ζεστασιά, εν¬διαφέρον.

3. Πείτε τι δώρα χαρίζετε, συνήθως, στους αγαπημένους σας.

4. Χωριστείτε σε τρεις ή τέσσερις ομάδες. Η κάθε ομάδα σκέφτεται ένα «έξυπνο» δώρο, φτηνό, αλλά με αίσθημα, που θα κάνει σε κάποια από τις άλλες ομάδες. «Βγάλτε» το καλύτερο δώρο.

Διαφημίσεις – Διαφημίσεις – Διαφημίσεις

- Παντού! Στο δρόμο, σε τεράστιες αφίσες, στα λεωφορεία, στα γήπεδα, στον κινηματογράφο. Και πιο πολύ στο ραδιόφωνο και την τηλεόραση.

- Διαφημίσεις. Ιστορίες λίγων δευτερόλεπτων, πρωτότυπες, με ωραία μουσική και ρυθμικά τραγουδάκια, με γνωστούς σταρ ή πρόσωπα της...διπλανής πόρτας. Διαφημίσεις έξυπνες. Που «παίζουν» με τα λό¬για. Δηλαδή λογοπαίγνια.

Να μερικές:

1. Θέλετε να μάθετε νέα τους;

Η υπόθεση σηκώνει τηλέφωνο.


2. Δημιουργήσαμε για σας μια κουζίνα

με... μεγάλη όρεξη.

3.
- Γιατί, ψωνίζεις από μας;

-
Γιατί, λόγω τιμής, είμαι κερδισμένος.

-
Όποιος γνωρίζει… κερδίζει

4.
Αυτό το  χειμώνα, πάρτε τα μέτρα σας.

Κουρτίνες - Χαλιά - Υφάσματα επιπλώσεων 

5.
Παντρεύεστε; Το κατάστημά μας σας έρχεται κουφέτο. 

Λίστα γάμου σ' εμάς.

Ποικιλία, τιμές χαμηλές, ζεστή εξυπηρέτηση

6. Εμείς φέραμε τα πάνω κάτω.

Τάπητες μηχανής - Χειροποίητα χαλιά - Μοκέτες- Ξύλινα πατώματα

7. Επιιστροφή στο σπίτι, μια σύνθεση για κάθε χώρο.

- Διασκέδασε με τη μουσική και τις ταινίες σου.

- Για φανατικούς του διαβάσματος.

- Χαλάρωσε με το δικό σου στιλ.

- Έπιπλα για το σπίτι - τραπεζάκι για βίντεο και στέρεο - βιβλιοθήκες- καναπέδες

Δραστηριότητες

1. Συζητήστε τις παραπάνω διαφημίσεις. 

2. Εξηγήστε τα λογοπαίγνια.

3. Πείτε ποια διαφήμιση σας αρέσει πιο πολύ και ποια σας «πείθει» να ψω¬νίσετε από το κατάστημα που διαφημίζει.

4. Πείτε και τα είδη που έχει κάθε κατάστημα από τα παραπάνω.

5. α. Έχετε δει στην τηλεόραση μια διαφήμιση για ένα ινστιτούτο αδυνατί¬σματος. Στη διαφήμιση ωραίες, λεπτές κοπέλες λένε πως σε αυτό το Ινστιτούτο αδυνατίζετε γρήγορα, φτηνά και... εύκολα! Θέλετε οπωσδή¬ποτε να πάτε.

β.  Η γυναίκα/O άντρας σας θέλει να χάσει κιλά. Έχει δει στην τηλεόρα¬ση μια διαφήμιση για ένα ινστιτούτο αδυνατίσματος για γρήγορο, φτη¬νό και εύκολο αδυνάτισμα. Εσείς του/της λέτε ότι τέτοιο πράγμα δεν υπάρχει. Το αδυνάτισμα χρειάζεται χρόνο, χρήμα και μεγάλη υπομονή. Αυτός/Αυτή επιμένει. Εσείς προσπαθείτε να του/της αλλάξετε γνώμη για να μην «πετάξει» τα λεφτά του/της.

Διαφημίσεων… συνέχεια

Διαβάστε και τις παρακάτω διαφημίσεις και μαντέψτε ποιο προϊόν διαφημίζει η καθεμιά. (οι απαντήσεις βρίσκονται στο παράρτημα , στις λύσεις)

Α. Κάντε ένα κοινό Σαββατοκύριακο αξέχαστο

Πετάξτε τη γραβάτα,

πετάξτε τα μη και τα πρέπει,

πετάξτε εκεί όπου τραβάει ο νους σας.

Ξεκινήστε για μια φορά χωρίς πρόγραμμα.

Αφήστε το ένστικτο σας να σας οδηγήσει.

Εκεί όπου δεν πάει κανείς, 

εκεί που δε σας ξέρει κανείς, 

εκεί που δε σας φτάνει κανείς.

Εκεί που θα ξαναβρείτε τον πραγματικό εαυτό σας,

αυτόν που ξεχνάτε στην καθημερινή μάχη,

αυτόν που φυλακίσατε σε ένα κοστούμι

και κοντέψατε να στραγγαλίσετε με μια ακριβή γραβάτα

Κάντε αυτό το Σαββατοκύριακο την αρχή μιας άλλης ζωής.

Β. Ξεκινήστε την κάθε μέρα με περισσότερη ομορφιά. Δώστε στο οικογενειακό δείπνο περισσότερη αρμονία. Κάντε τους φίλους σας να νιώσουν πιο αγαπητοί. Ένα όμορφα στρωμένο τραπέζι κάνει το φαγητό πιο νόστιμο.

Γ. Ένα για όλα και όλα με ένα! Οι έξυπνες συσκευές Με μοτέρ 500 Watt

Δ. Επειδή και οι μικρότερες διαφορές στα χρώματα είναι πολύ σημαντικές.

Με το πιο σωστό σύστημα ελέγχου powertronic ο κόσμος γίνεται πιο φωτεινός

Ε. Πέστε στην αγκαλιά της!

Αυτό που πραγματικά χρειάζεστε μετά από μια κουραστική μέρα. Χαλάρωση. Αυτό που χρειάζεστε γρήγορα πριν από την επόμενη έξοδο σας. Με διπλή εγγύηση και υπογραφή από τη Roca Ιταλίας

Στ. Ονειρεύεστε;

Εμείς κάνουμε τα όνειρά σας πραγματικότητα.

Σας προσφέρουμε μια καλή ποιότητα ζωής.

Για μια καλύτερη ζωή στο σπίτι.

Με χαμηλές τιμές, για κάθε χώρο, στιλ και διακόσμηση.

Ελάτε σ’ εμάς.

Εμείς κάνουμε τα όνειρά σας πραγματικότητα

Ζ. Είστε το πρόσωπο της ημέρας.

Κρατήστε τη στιγμή ζωντανή

Δραστηριότητα

Τώρα χωριστείτε σε ομάδες. Η κάθε ομάδα φτιάχνει μια διαφήμιση όπως οι παραπάνω, και οι υπόλοιποι στην τάξη προσπαθούν να μαντέ¬ψουν ποιο προϊόν διαφημίζεται. Στο τέλος «βγάλτε» την καλύτερη διαφήμιση

Ασκήσεις 

Άσκηση Α. Διαλέξτε τη σωστή λέξη από τις παρακάτω ομάδες λέξεων και γράψ¬τε τη στο κενό στο σωστό τύπο, όσες φορές δείχνει ο αριθμός στην παρέν¬θεση, όπως στο παράδειγμα.

Α. καταναλώνω - ο καταναλωτής - η κατανάλωση - καταναλωτικός, -ή, -ό (1)

Β. παραλαβαίνω - η παραλαβή (1)

Γ. ο έμπορος - το εμπόριο - το εμπόρευμα - εμπορικός, -ή, -ό (3)

Δ. παραγγέλνω - η παραγγελία (1)

Ε. αποστέλλω - η αποστολή (1)

Στ. η αγορά - αγοράζω - ο αγοραστής (2)

Ζ. τα ψώνια - ψωνίζω (2)

Το ηλεκτρονικό εμπόριο

Από έρευνες που έγιναν, προβλέπεται μεγάλη αύξηση του ηλεκτρονικού εμπορίου (1)  (παράδειγμα) στο άμεσο μέλλον. Σήμερα ο αριθμός των χρη¬στων-
…....(2)……. δεν είναι μεγάλος. Πολλοί είναι αυτοί που επισκέπτονται τις ιστοσελίδες των εταιριών, αλλά λίγοι είναι αυτοί που πραγματοποιούν…..(3)……. . Οι λόγοι είναι ότι αυτοί που θέλουν ….(4)……… κάτι προτιμούν να το δουν με τα ίδια τους τα μάτια. Επίσης ο χρόνος ……(5)…….
μπορεί να είναι μικρός, αλλά ο χρόνος …...(6)…….. και……(7)……. του προϊόντος μεγάλος. Βέβαια υπάρχει ακόμη δυσπιστία σε αυτό το είδος …….(8)……, και φόβος για τα προσωπικά στοιχεία που πρέπει να δίνουν……(9)….. . Έτσι προτιμούν να πηγαίνουν στα μεγάλα ……(10)……. 
 κέντρα και να κάνουν τα ….(11)…….
τους.

Άσκηση Β. « Ταιριάξτε την πρώτη στήλη με τη δεύτερη όπως στο παράδειγμα»

Στήλη Α

1.   δώρο (παράδειγμα)

2.   τραπέζι

3.   Η προστασία

4.   προϊόν

5.   ποιότητα

6.   εγγύηση

7.   διακόσμιση

8.   τα ράφια

9.   συσκευασία

10. ημερομηνία

Στήλη Β

α.   του καταναλωτή

β.   άριστη

γ.   του καταστήματος

δ.   έκπληξη (παράδειγμα)

ε.   εμπορεύματος

στ. στρωμένο

ζ.   παρασκευής

η.  ελαττωμαικό

θ.  βιτρίνας

ι.   ενός χρόνου

κ.  στοιχεία

Παράδειγμα λύσης

1-δ

Άσκηση Γ. « Επιλέξτε τη σωστή ερμηνεία» 

2.
Πέφτω στην αγκαλιά σου

α. ρίχνομαι στην αγκαλιά σου (παράδειγμα)

β. ανοίγει την αγκαλιά του

γ. έχει μεγάλη αγκαλιά

Παράδειγμα λύσης 1-α

3.
πιάνουν τα χέρια του

α. τον πιάνω με τα χέρια μου

β. μουδιάζουν τα χέρια του

γ. μπορεί να φτιάξει πράγματα με τα χέρια του

4.
Η υπόθεση σηκώνει συζήτηση 

α.   είναι θέμα που χρειάζεται να το συζητήσουμε

β.   σηκώνεται, για να συζητήσει

γ.   ξεσήκωσε τον κόσμο με τη συζήτηση

5.
Λόγω τιμής!

α.   είναι μεγάλης αξίας

β.   δίνω το λόγο της τιμής μου

γ.   η τιμή δεν είναι ογική

6.
Παίρνω τα μέτρα μου

α.   μετρώ το ύψος, το πλάτος και το μήκος

β.   κάνω κάποιες ενέργεις για να αντιμετωπίσω ένα πρόβλημα ή μια δύσκολη κατάσταση

γ.   μετρώ την απόσταση

6. Φέρνω τα πάνω κάτω

α.   αναποδογυρίζω

β.   κατεβάζω

γ.   κατεβαίνω

7.πάω με άδεια χέρια

α.   πάω χωρίς βοήθεια

β.   μαλώνω με τα χέρια

γ.   πάω χωρίς δώρο

8. τραβάει ο νους μου

α.   χάνω το μυαλό μου

β.   σκέφτομαι και επιθυμώ

γ.   προσέχω

Άσκηση Δ.  

Βάλτε μπροστά από τις παρακάτω λέξεις τη λέξη «υπέρ». Γράψτε στο κενό τι σημαίνει η καινούργια λέξη και με αυτή γράψτε μια πρόταση, όπως στο παράδειγμα.

1.
κατανάλωση – υπερκατανάλωση = κατανάλωση μεγαλύτερη από το κανονικό

      Πρόταση(παράδειγμα) : Οι διαφημίσεις οδηγούν το κοινό σε υπερκατανάλωση αγαθών.

2.
αγορά - ………… = ………………

3.
αριθμός – (επίθετο) …… = ……….

4.
άνθρωπος - …………. = ……..

5.
αγαπώ - …………… = ……………

6.
έχω - ……….. = ……………..

7.
παραγωγή - ………  = ………..

8.
τίμηση - ………… = ………..

Άσκηση Ε 

Χωριστείτε σε ομάδες και γράψτε μια διαφήμιση για «οδοντόκρεμα». Η καλύτερη βραβεύεται.

Δραστηριότητα

Κατανόηση προφορικού λόγου

« Ακούστε το αλφαβητάρι με προτάσεις για αγορά δώρων σε ένα φίλο-συγγενή σας. Καθώς ακούτε τις προτάσεις, επιλέξτε το σωστό δώρο».

Προτάσεις

3.
α. ανεμιστήρας , β. αναπτήρας , γ. ανθοδοχείο (παράδειγμα)

4.
α. βιβλιοστάτης β. βάρκα γ. βαράκια

5.
α. γραμματόσημα β. γραμματοκιβώτιο γ. γραβατοθήκη

6.
α. δερμάτινα γάντια β. δερμάτινο πορτοφόλι γ. δερμάτινη ζώνη

7.
α. εικόνα β. εργαλεία γ. έπιπλα

8.
α. ζώνη β. ζάρια γ. ζωάκι

9.
α. ηλεκτρική κουζίνα β. ημερολόγιο γ. ηλεκτρικό μαχαίρι

10.
α. θήκη γενικής χρήσης β. θήκη για γυαλιά γ. θήκη για ομπρέλα

11.
α. ιστορικός χάρτης β. ιστορία της τέχνης γ. ιστιοφόρο

12.
α. καλάθι β. κλειδοθήκη γ . κεριά

13.
α. λάμπα β. λουλούδια γ. λαμπάδα

14.
α. μανικετόκουμπα β. μαντίλα γ. μαγειρικά σκεύη

15.
α. νυχτικιά β. νεσεσέρ γ νυχοκόπτης

16.
α. ξυριστική μηχανή β. ξύστρα για μολύβια γ. ξύλινο διακοσμητικό

17.
α. οδοντόβουρτσα β. ομπρέλα γ. όπλο

18.
α. πουκάμισο  β. παπούτσια  γ . παντόφλες ταξιδίου

19.
α. ραδιοφωνάκι β. ρολόι γ. ρακέτες

20.
α. σταχτοδοχείο β. στιλό γ. σεντόνια

21.
α. τετράδιο β. τηλεόραση γ. τάβλι

22.
α. ύφασμα β. υδρόγειος σφαίρα  γ. υπνόσακος

23.
α. φωτογραφική μηχανή β. φιλί γ. φακός

24.
α. χαρτοπαίχτης β. χαρτοφύλακς γ. χάρακας

25.
α. ψησταριά β. ψυγείο γ. ψαλίδι

26.
α. ωρολόγιο β. ωροσκόπιο γ. ώριμα φρούτα

Παράδειγμα λύσης 

1-β

Δραστηριότητα

Κατανόηση γραπτού λόγου

« Διαβάστε τις διαφημίσεις ενός καταστήματος επίπλων στον πίνακα Α. Ταιριάξτε κάθε διαφήμιση με τη σωστή ερώτηση που είναι στον πίνακα Β. Οι απαντήσεις που θα δώσετε είναι 7 χωρίς το παράδειγμα»

Πίνακας Α

1.
Κρατάμε τις τιμές χαμηλά και έτσι έρχεται πολύς κόσμος. Ακόμη δίνουμε εγγύηση σε όλα τα προϊόντα μας για έναν ολόκληρο χρόνο. Επίσης, προσπαθούμε να κάνουμε την επίσκεψή σας ευχάριστη. Προσέχουμε τα παιδιά σας και έχουμε πολλά ταμεία ανοιχτά, όταν είναι απαραίτητο. ( παράδειγμα)

2.
Ίσως παρατηρήσατε ότι οι ετικέτες των τιμών είναι γεμάτες πληροφορίες. Όπως τριγυρνάτε, θα πρέπει να σημειώνετε οτιδήποτε σας αρέσει: το όνομα του προϊόντος, την τιμή και τη θέση του στην αποθήκη 

3.
Θεωρούμε ότι είναι ευχάριστο να είστε ελεύθεροι να κάνετε μόνοι σας τις αγορές σας. Αν όμως έχετε μια ερώτηση, μπορείτε να σταματήσετε σε κάποιο από τα πολλά σημεία πληροφοριών που υπάρχουν σε όλο το κατάστημα. Εκεί κάποιος ευχαρίστως θα σας βοηθήσει

4.
«Δωρεάν» μεταφορά συνήθως σημαίνει ότι τα έξοδα μεταφοράς είναι ενσωματωμένα στην τιμή που πληρώνετε στο ταμείο. Σε μας η μεταφορά από σας είναι εύκολη. Τα προϊόντα σε επίπεδες συσκευασίες χωρούν στο πορτ-μπαγκάζ του αυτοκινήτου σας. Αν όμως προτιμάτε, μπορούμε πάντα να κανονίσουμε τη μεταφορά στο σπίτι σας.

5.
Θέλουμε να ξέρετε όλα όσα χρειάζεται να γνωρίζετε για ένα προϊόν. Και δεν εννοούμε μόνο την τιμή. Εννοούμε όλες τις πληροφορίες, ακόμα κι αυτές που δε βλέπουμε με γυμνό μάτι: κρυφά πλεονεκτήματα, συμβουλές συντήρησης, πού και πώς παραλαμβάνετε τις αγορές σας. Γι' αυτό οι ετικέτες μας έχουν αυτό το μέγεθος.

6.
Για να μπορείτε να παραλάβετε άμεσα τα προϊόντα μας με το αυτοκίνητο σας αλλά και γιατί, έτσι όπως είναι συσκευασμένα, η μεταφορά και η αποθήκευση είναι πιο εύκολη και πιο φτηνή.

7.
Τα προϊόντα μας τα περνούμε από πολλά τεστ αντοχής ώστε να βεβαιω¬θούμε ότι μπορούν να αντέξουν στη σκληρή καθημερινή χρήση, όπως παιδιά που πηδούν σε καναπέδες, συρτάρια που ανοίγονται δέκα φορές τη μέρα κτλ

8.
Από τη μια είναι διασκεδαστικό και από την άλλη δεν είναι καθόλου δύσκολο να ενώσετε τα διάφορα κομμάτια των επίπλων σας μόνοι σας. Το πιο σημαντικό είναι ότι δεν πληρώνετε. Και φυσικά αυτό σημαίνει ότι μπορείτε να τα έχετε αμέσως στο σπίτι σας.

Πίνακας Β

α. Για ποιο λόγο μεταφέρω εγώ ο ίδιος τα έπιπλά  μου ;

β. Για ποιο λόγο έχουμε επίπεδες συσκευασίες;

γ. Για ποιο λόγο χρειάζεται χαρτί και μολύβι για τις αγορές μου;

δ. Για ποιο λόγο δεν μπορώ να ψωνίσω με δόσεις;

ε. Για ποιο λόγο οι ουρές …είναι μερικές φορές τόσο μεγάλες; (παράδειγμα)

στ. Για ποιο λόγο στις ετικέτες αναγράφει την τιμή των μεταφορικών;

ζ. Για ποιο λόγο έχουμε τις μεγαλύτερες ετικέτες τιμών στον κόσμο;

η. Για ποιο λόγο κάνω μόνος μου τις αγορές μου;

θ. για ποιο λόγο πρέπει να συναρμολογήσω μόνος μου τα έπιπλα;

ι. Για ποιο λόγο δεν μπορώ να πληρώσω με πιστωτική κάρτα;

κ. Για πιο λόγο φερόμαστε σκληρά στα προϊόντα μας;

Παράδειγμα λύσης

1-ε

Δραστηριότητα

Παραγωγή Γραπτού Λόγου

α. Σε λίγο καιρό παντρεύεστε και ετοιμάζετε το σπίτι σας. Γράφετε ένα γράμμα σε μια φίλη σας και της περιγράφετε τι αγοράσατε για το σπίτι σας, τι δώρα σας έφεραν και τι θα πάρετε με τη λίστα γάμου. (130 λέξεις) 

β. Είστε διαφημιστής και σας ανέθεσαν να ετοιμάσετε μια διαφήμιση για μια μάρκα αυτοκινήτων για την τηλεόραση. Ετοιμάζετε δύο προτάσεις και τις στέλνετε στον υπεύθυνο, για να διαλέξει. Στις προτάσεις περιγράφετε: τα άτομα που θα εμφανίζονται, τι θα λένε, πώς θα είναι το σκηνικό και ό,τι άλλο νομίζετε. (130 λέξεις)
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